
Como Gerar Valor no Script do Seu 

Produto: Transforme Objeções de 

Preço em Conversões
Este ebook é um guia completo para vendedores e afiliados que desejam dominar a arte de gerar valor no 

script de vendas e transformar objeções de preço em conversões. Através de estratégias e técnicas eficazes, 

você aprenderá a apresentar o seu produto de forma irresistível, superando as barreiras mentais do seu lead 

em relação ao preço.

por Harielly Moraes



Introdução: A Importância de Gerar Valor 
Valor no Script de Vendas

No competitivo mercado atual, um script de vendas bem elaborado é essencial para o 

sucesso de qualquer negócio. A principal função do script é guiar a conversa de venda, 

direcionando o lead através de um fluxo lógico e persuasivo que o conduz à decisão de 

compra. No entanto, um script eficaz vai além de simplesmente apresentar as 

características do produto.
Para converter leads em clientes, é crucial gerar valor no script de vendas. Isso significa 

mostrar ao seu público o real benefício que o seu produto oferece, ultrapassando a mera 

descrição de suas funcionalidades.

A geração de valor no script de vendas é fundamental para construir um relacionamento de 

confiança com o lead, respondendo às suas necessidades e mostrando como o seu produto 

pode transformar a vida dele. Uma das principais barreiras que o vendedor enfrenta é a

objeção de preço. Quando o lead considera o produto "caro", ele está, na verdade, 

expressando uma necessidade de maior percepção de valor.



Entendendo as Objeções de Preço do Seu Público
Público-

-
Alvo

Compreender as razões por trás das objeções de preço é essencial para criar um script de vendas eficaz. Em vez 

de simplesmente tentar "convencer" o lead de que o preço é justo, foque em entender suas necessidades e 

mostrar como o valor do produto supera o custo.

Aqui estão algumas perguntas chave para explorar as objeções de preço do seu público-alvo:

• Qual é o principal problema que o seu produto resolve?

• Quais são as consequências negativas de não ter acesso ao seu produto?

• O que seu público-alvo está disposto a pagar por uma solução para esse problema?

• Quais são as alternativas ao seu produto e seus respectivos custos?

Ao entender as motivações por trás das objeções de preço, você poderá abordar a questão de forma estratégica, 

construindo uma narrativa de valor convincente.



Estratégias para Destacar o Valor do Seu Produto

Para transformar objeções de preço em conversões, é essencial destacar o valor do seu produto, mostrando ao 

lead que ele está obtendo um ótimo negócio. Existem diversas estratégias para alcançar esse objetivo:

• **Demonstre o ROI (Retorno sobre o Investimento):** Quantifique os benefícios do seu produto em termos 

de dinheiro, tempo ou outros recursos que o lead economizará ao adquiri-lo.

• **Compare seu produto com a concorrência:** Mostre as vantagens do seu produto em relação aos seus 

competidores, destacando recursos exclusivos, qualidade superior ou benefícios adicionais.

• **Crie um senso de urgência:** Utilize gatilhos mentais como a escassez ou a exclusividade para incentivar 

o lead a tomar uma decisão rápida.

• **Ofereça garantias e bônus:** Demonstre confiança no seu produto e reduza o risco para o lead 

oferecendo garantias de devolução do dinheiro ou bônus exclusivos.

• **Construa uma prova social:** Utilize depoimentos de clientes satisfeitos, estudos de caso e rankings para 

mostrar a qualidade e o valor do seu produto.

Ao aplicar essas estratégias, você estará construindo um argumento convincente que supera a objeção de preço e 

destaca o real valor do seu produto.



Técnicas de Apresentação do Preço que Agregam 
Valor

A forma como você apresenta o preço do seu produto pode ter um impacto significativo na percepção do valor. 

Evite simplesmente anunciar o preço como um número isolado. Em vez disso, utilize técnicas que agregam valor à 

sua apresentação.

Aqui estão algumas dicas para apresentar o preço de forma mais eficaz:

• **Divida o preço em parcelas:** Mostrar o valor do produto dividido em parcelas menores torna o custo 

mais acessível e menos assustador.

• **Compare o preço com o valor:** Em vez de se concentrar no preço em si, enfatize o valor que o lead irá 

obter com o produto, mostrando como o preço é justificado.

• **Crie diferentes planos e opções de pagamento:** Oferecer diferentes planos e opções de pagamento, 

como assinaturas ou descontos por compra antecipada, aumenta a flexibilidade e o apelo do seu produto.

• **Use gatilhos mentais:** Utilize gatilhos mentais como a escassez (oferta por tempo limitado) ou a 

exclusividade (versão premium) para incentivar o lead a tomar uma decisão mais rápida.

Ao usar essas técnicas, você torna a apresentação do preço mais atraente e menos assustadora para o lead, 

aumentando as chances de conversão.



Criando uma Narrativa de Vendas que Enfatiza os 
Benefícios

Uma narrativa de vendas bem construída é crucial para conectar-se emocionalmente com o seu lead. Em vez de 

simplesmente descrever as características do produto, conte uma história que demonstre os benefícios reais que 

ele oferece.

Ao criar a sua narrativa, utilize uma linguagem clara e persuasiva, respondendo às necessidades do seu público-

alvo e mostrando como o seu produto pode solucionar seus problemas e melhorar suas vidas.

Aqui estão algumas dicas para criar uma narrativa de vendas eficaz:

• **Comece com um gancho que prenda a atenção do lead:** Apresente um problema que o seu produto 

resolve de forma cativante, fazendo com que o lead se identifique com a situação.

• **Desenvolva uma história que mostre como o produto transforma a vida do lead:** Utilize exemplos reais 

e cenários que demonstrem os benefícios do seu produto, como alcançar um objetivo, superar um desafio 

ou melhorar a qualidade de vida.

• **Conclua com uma chamada para ação clara e convincente:** Incentive o lead a tomar uma decisão, 

apresentando uma oferta irresistível, como um desconto exclusivo ou um bônus especial.

Ao contar uma história que conecta-se com as emoções do seu público-alvo, você cria um vínculo de confiança e 

aumenta a percepção de valor do seu produto.



Desenvolvendo uma Proposta de Valor Irresistível

A proposta de valor é a essência do seu script de vendas. Ela resume os benefícios chave do seu produto e explica 

como ele resolve os problemas do seu público-alvo. Uma proposta de valor convincente explica por que o seu 

produto é a melhor escolha para o lead, superando a concorrência e respondendo à objeção de preço.

Para construir uma proposta de valor irresistível, siga estes passos:

• **Defina o público-alvo:** Identifique as necessidades, desejos e dores do seu público-alvo e personalize a 

sua proposta de valor para atender às suas expectativas.

• **Destaque os benefícios chave do produto:** Foque nos benefícios que realmente importam para o lead, 

mostrando como o seu produto irá melhorar a vida dele.

• **Use linguagem clara e persuasiva:** Comunique os benefícios de forma clara, concisa e fácil de entender, 

utilizando uma linguagem que o seu público-alvo irá reconhecer e se conectar.

• **Demonstre a prova social:** Incorpore depoimentos de clientes satisfeitos, estudos de caso e rankings 

para fortalecer a sua proposta de valor e aumentar a confiança do lead.

Uma proposta de valor irresistível torna o seu produto uma solução inquestionável para o lead, superando a 

objeção de preço e conduzindo-o à decisão de compra.



Superando as Barreiras Mentais do Seu Lead em 
Relação ao Preço

As objeções de preço geralmente são influenciadas por barreiras mentais que impedem o lead de perceber o valor 

real do seu produto. É importante abordar essas barreiras de forma empática e persuasiva, mostrando ao lead que 

o preço é justificado pelo valor que ele irá receber.

Aqui estão algumas barreiras mentais comuns e como superá-las:

• **"É muito caro":** Em vez de simplesmente rebaixar o preço, demonstre o valor do produto, explicando os 

benefícios e o retorno sobre o investimento.

• **"Não preciso disso":** Identifique as necessidades e dores do lead e mostre como o seu produto pode 

melhorar a vida dele, resolvendo problemas ou simplificando tarefas.

• **"Não posso pagar isso":** Ofereça opções de pagamento flexíveis, como parcelamento ou desconto por 

compra antecipada, tornando o produto mais acessível.

• **"Vou pensar sobre isso":** Crie uma sensação de urgência, oferecendo bônus exclusivos ou promoções 

por tempo limitado, incentivando o lead a tomar uma decisão rápida.

Ao abordar as barreiras mentais de forma inteligente e empática, você reduz a resistência do lead e aumenta as 

chances de conversão.



Dicas Práticas para Implementar Essas Estratégias 

no Seu Negócio

Agora que você aprendeu as estratégias para gerar valor no script de vendas, é hora de colocá-las em prática no 

seu negócio. Aqui estão algumas dicas práticas para implementar essas estratégias e transformar objeções de 

preço em conversões:

• **Crie um script de vendas detalhado:** Defina um roteiro claro para a conversa de vendas, incluindo todas 

as etapas, argumentos de venda e técnicas de apresentação do preço.

• **Pratique o seu script:** Ensaie o seu script de vendas com frequência, aperfeiçoando a fluidez e a 

persuasão da sua apresentação.

• **Adapte o script para cada lead:** Personalize o seu script de acordo com o perfil do lead, abordando suas 

necessidades e pontos de interesse específicos.

• **Analise os resultados e faça ajustes:** Monitore o desempenho do seu script de vendas, identifique os 

pontos fracos e faça ajustes para otimizar a sua performance.

Lembre-se: a prática leva à perfeição. Quanto mais você praticar e aprimorar o seu script de vendas, mais eficaz 

você se tornará em gerar valor e transformar objeções de preço em conversões.



Conclusão: Transformando 

Transformando Objeções de 

de Preço em Conversões

Gerar valor no script de vendas é fundamental para transformar 

objeções de preço em conversões. Ao entender as necessidades 

do seu público-alvo, destacar os benefícios do seu produto e criar 

uma narrativa de vendas convincente, você superará as barreiras 

mentais do lead e o conduzirá à decisão de compra.

Lembre-se: o preço é apenas um número. O verdadeiro valor do 

seu produto está na capacidade de solucionar problemas, 

melhorar vidas e gerar resultados para o seu público-alvo. Ao 

apresentar o seu produto de forma que o valor sobreponha o 

custo, você transformará objeções de preço em oportunidades de 

crescimento e sucesso.
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